
Retrouvez toutes les informations de la formation sur : http://www.iutsf.u-pec.fr

PRÉ-REQUIS
•	Avoir une expérience profes-

sionnelle significative.
•	Avoir un BAC+2 ou un diplôme 

équivalent ou obtenir le droit 
d’entrer en formation par le 
biais de la procédure de valida-
tion des acquis professionnels 
et personnels (VAPP).

CONDITIONS  
D’ADMISSION
Formation continue
•	Au cas par cas en fonction 

de l’expérience et du projet 
professionnel du candidat.

•	Comment candidater en ligne ?
En ligne sur le site :
	 https://canel.iutsf.org
	 à partir du 1er février

CONTRÔLE DES 
CONNAISSANCES
•	La licence professionnelle est 

délivrée aux stagiaires qui ont 
obtenu une moyenne générale 
égale ou supérieure à 10/20 
ainsi que minimum 10/20 aux 
UE stage et projet tuteuré.

DATE LIMITE  
DE FINANCEMENT : 

16 JUIN 2024

LICENCE PRO. MÉTIERS DU COMMERCE INTERNATIONAL

GESTIONNAIRE DE FLUX INTERNATIONAUX,  
ADMINISTRATION DES VENTES ET ACHATS

OBJECTIFS

Le commerce international représente plus d’un million de 

salariés et 120 000 entreprises. Les débouchés professionnels 

sont en forte progression en France comme dans le reste du 

monde, notamment au sein des PME-PMI.

Notre objectif est de répondre aux besoins de qualification des 

jeunes salariés afin qu’ils puissent accompagner la croissance 

des entreprises dans un environnement en complète évolution 

et transformation. Aussi nous les préparons à comprendre ces 

transformations et leur permettons d’évoluer professionnel-

lement par des enseignements favorisant la polyvalence, la 

prise de recul dans l’analyse des situations, et un savoir-être 

professionnel adapté aux évolutions personnelles. Tous les 

parcours de la LP MCI permettent aux étudiants de comprendre 

l’ensemble des métiers liés au commerce international.

LES + DE LA FORMATION

La qualité de notre formation est reconnue par les milieux 

professionnels et les anciens étudiants. C’est pourquoi elle 

est classée parmi les 10 meilleures licences /bachelors en 

commerce international depuis plus de 10 ans (classement ud 

cabinet indépendant Eduniversal), et est même classée meil-

leure licence professionnelle dans le domaine du commerce 

international.

•	 Séjour Professionnel à l’étranger

•	 Présence de très nombreux intervenants professionnels

•	 Animation de la formation

•	 L’intérêt que nous portons au savoir-être professionnel.

DÉBOUCHÉS PROFESSIONNELS

Assistant commercial export, assistant acheteur, assistant du 

responsable zone, assistant douane ou référent douane, chargé, 

clientèle ADV logistique,... Tous les métiers liés au commerce 

international peuvent être occupés par nos diplômes.

MODALITÉS PÉDAGOGIQUES ET TARIFS

Temps plein

•	 32 h par semaine formation du 16/09/24 au 1/07/25

•	 Stage pratique en entreprise du 18/09/24 au 13/06/25. 

Rythme du mercredi au vendredi :

•	 du 18/09/24 au 20/12/24, du 8/01/25 au 7/03/25, 

•	 du 2/04/25 au 11/04/25, du 14/05/25 au 13/06/25

•	 Tarifs : 7 300 euros 

•	 170 euros de droits d'inscription

FINANCEMENT

Quel que soit votre statut (salarié, intérimaire, demandeur 

d’emploi, indépendant, agent public), vous pouvez mobiliser 

votre Compte Personnel de Formation (https://www.mon-

compteformation.- gouv.fr/espace-prive/html/#/) pour suivre 

une formation certifiante (DUT, Licence professionnelle). Vous 

pouvez consulter le montant de vos droits acquis en euros en 

allant sur votre Compte Personnel de Formation.

Si le montant indiqué sur votre CPF ne couvre pas la totalité du 

coût de la formation, vous pouvez bénéficier d’abondements de 

votre employeur.

Pour les salariés et les intérimaires :

•	 Action de formation à l’initiative de votre employeur : Prise 

en charge du coût de la formation et de la rémunération par 

votre employeur dans le cadre du plan de développement des 

compétences, et éventuellement de votre Compte Personnel 

de Formation.

•	 Action de formation certifiante (BUT, Licence 

professionnelle) à votre initiative : Prise en charge partielle 

ou totale du coût de la formation et de la rémunération dans 

le cadre du CPF de transition sous certaines conditions.

CLASSEMENT

Notre formation est classée parmi les meilleures Licences 

Commerce International de France. 

STATISTIQUES

L’UPEC évalue chaque année ses dispositifs de formation. 

Pour connaître nos taux (satisfaction, insertion...) contac-

tez-nous via l’adresse statistiques@iutsf.org
CONTACT 

Responsable de formation
Yannick Le Gouellec  
legouellec@u-pec.fr  

 
Assistante pédagogique :  

Céline Prigent 
celine.prigent@u-pec.fr 

Tél : +33(0)1 64 13 43 52
Rue Georges Charpak 77567 

Lieusaint Cedex

2024-2025 FORMATION CONTINUE BAC+3/Niveau 6Sénart

http://www.iutsf.u-pec.fr
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CONTACT 

IUT SÉNART-FONTAINEBLEAU

Campus de Sénart

Rue Georges Charpak

77567 Lieusaint

https://www.iutsf.u-pec.fr/

MATIÈRES	 	 ECTS

UE 1 : ENVIRONNEMENT INTERNATIONAL DE L’ENTREPRISE	 73,5	 7

L’entreprise dans une économie globalisé .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .                                              .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .31,5

Management international de l’entreprise  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .                                             .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  . 21

Droit international .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  . 21

UE 2 : COMMUNICATION À L’INTERNATIONAL	 135,5	 9

Anglais des affaires .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .                                                              .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  . 48

Chinois, espagnol  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .                                                               .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  . 48

Négociation interculturelle .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .17,5

UE 3 : GESTION DES FLUX À L’INTERNATIONAL	 84	 7

Management de la logistique internationale  .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  . 17.5

Gestion des opérations douanières .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .                                                   .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  . 14

Techniques de commerce international  .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .38,5

E-commerce et logistique internationale  .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .   .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .   14

UE 4 : APPROCHE DES MARCHÉS À L’INTERNATIONAL 	 97	 9

Approche des marchés à l’international (Market Intelligence, Stratégie de développement à l’international) .   .   .   .   .   . 28
Marketing international (Bases du marketing, marketing international, marketing du luxe, bases eu e-marketing à l’interna-
tional) .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  . 16

Études de cas transverse  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .                                                          .  .  .  .  .  .  .  .  .  .  .30,5

UE 5 : PARCOURS	 110	 10

TOTAL (FORMATION HORS PROJETS ET STAGE) 	 500	 40

UE 6 : PROJET TUTORÉ 	 100	 5

UE 7 : STAGE/ALTERNANCE	 560	 15

TOTAL FORMATION 	 1160	 60

CALENDRIER PÉDAGOGIQUE FC 2024/2025

RENTRÉE 16/09/2024

PÉRIODES DE STAGE

Stage filé du 18/09/2024 au 13/06/2025 

Rythme du mercredi au vendredi

Du 18/09/24 au 20/12/24, du 8/01/25 au 7/03/25,  
du 2/04/25 au 11/04/25, du 14/05/25 au 13/06/25

PÉRIODE DE CONGÉS
Du 30/10/24 ; 31/10/24 ; 23/12/24 au 03/01/25 inclus ;  

14/04/25 au 09/05/25 inclus

JOURS FÉRIÉS
01/11/24, 11/11/24, 25/12/24, 01/01/25, 21/04/25,  

01/05/25, 08/05/25, 29/05/25, 9/06/25

FIN DE FORMATION 1/07/2025

SOUTENANCES


